Marketing & Business

Freelancer und
ihre Projektakquise

Business-Netzwerke - allen voran Xing - stellen nach

Frage 2: Wie akquirieren Sie bevorzugt neue Kunden bzw. Projekte?

(Mehrfachnennungen maglich)

Uber Projektportale und Business-
Netzwerke

wie vor ein wichtiges Mittel bei der Akquisition von neuen

Projekten dar. Dies ergab eine Erhebung des Projekt-

dienstleisters SOLCOM.

Bei der Frage nach den bevorzugt
genutzten Projektportalen fiihrt Xing
mit 86,8 Prozent auch weiter die Lis-
te der Top-Businessnetzwerke an.

Aufféllige Veranderung zur ebenfalls
von SOLCOM durchgefiihrten Vorjah-
resumfrage ist, dass Freelancermap
seinen Prozentsatz beinahe verdop-
peln konnte und damit mittlerweile
auf Platz zwei (41,5 Prozent] liegt.
Knapp dahinter, und im Zuge der még-
lichen Freitextantworten genannt, be-
findet sich GULP mit 39,6 Prozent.

Die Bedeutung von
Projektdienstleistern wachst
signifikant

Als favorisierten Weg, um an interes-
sante Projekte zu gelangen, gaben
weit Uber drei Viertel der Befragten
(88,7 Prozent) als erste Wahl Projekt-
dienstleister und -agenturen an. Da-
mit messen ihnen die Umfrageteil-
nehmer jetzt eine noch groBere Be-
deutung bei als Anfang 2010. Damals
favorisierten lediglich 77,3 Prozent
der Befragten in diesem Zusammen-
hang Projektdienstleister. Dahinter
rangieren bei der aktuellen Umfra-
ge die Projektportale und Business-
Netzwerke mit 86,8 Prozent und per-
sonliche Empfehlungen auf Rang drei
(50,9 Prozent).

Uber persénliche Empfehlungen

Uber meine Homepage /meinen Blog

Sonstige

Wunsch

nach festen Wurzeln
Entgegen der verbreiteten An-
nahme, dass der finanzielle
Aspekt die wichtigste Ent-
scheidungsgrundlage bei der
Wahl eines Projekts darstellt,
heben beinahe die Halfte der
Teilnehmer (49,1 Prozent) bei

der Frage .Nach welchem

bei Mehrfachangeboten?

Kriterium entscheiden Sie be- Der Ao s o die Halke de Teineh

das widv ab

Uber Werbung (Print- und Online-
Medien etc.)

Uber Vortrige und Teilnahme an
Konferenzen [ Messen

Telefonakquise

Pressearbeit

Wie Freiberufler bevorzugt neue Kunden bzw. Projekte akquirieren

Frage 4: Nach welchem Kriterium entscheiden Sie bevorzugt

Rolle. Mlm 3 Pruentenmheldm bei meh-

reren A

tigste Kriterium, nach welct bel

g g nur em geringer Anteil

sondiert wird. Dies bezieht sich er lmlll
auf die raumnliche Nihe zum Wuhnort als auch auf die Be-
nerelle Attraktivitdt bei entfe L Ein Flinftel
def Befugwn s-ehl in derAufgabe des jeweiligen Projektes
gt in Frage kommt.
Fsd'iluche Aspel:w splelen dagegen fir 12,3 Prozent eine

vorzugt bei Mehrfachangebo-

ten?” den Arbeitsort auf den

Spitzenplatz. Dies verdeutli-
cht sowohl den Wunsch nach

rdumlicher Nahe zum Wohn-

Verdienst- n
ort als auch die Relevanz ei- méglichkeit
ner attraktiven Lokation, falls Aufgabe
diese eine grofBere Entfernung
zum Wohnort mit sich brin- Arbeitsort

gen sollte. Weit abgeschlagen

Fachliche Aspekte m
il

finden sich die tatsachliche
Aufgabe (20,8 Prozent] und
die fachlichen Aspekte (12,3
Prozent] des Projektes wie-
der. Erst an vierter Stelle (11,3

Sonstiges

Prozent] taucht anschlieBend
der Gesichtspunkt der Ver-
dienstmdglichkeit auf.
Projektdienstleister SOLCOM befragte

in der statistischen Erhebung rund

Link
www.solcom.de

6.100 Freiberufler aus IT und Enginee-
ring zur Thematik der Projektakquise.

der Freiberufler anhand der \ diedas
jeweilige Projekt buem Die Fttumnmmn ergaben keine
weiteren und refe aufden
Aspekt, dass eine senlue abwigung:w ::hen allen bereits
Kriterien die E ige bildet.

Nach welchem Kriterium Freiberufler bevorzugt bei Mehrfachangeboten entscheiden
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